
Bitte schicken Sie Ihre Bewerbungsunterlagen an : recrutement@grosbusch.lu
Grosbusch S.A. 
10-11 Z.A.E. Le Triangle Vert 
L-5691 Ellange

•	 Führung und Begleitung des Verkaufsteams. 

•	 Rentabilitätsanalyse der Außentermine und Begleitung der Kundenbetreuer während der 
	 Außentermine. 

•	 Management der Verkaufsmitarbeiter im Innendienst (Telefonverkauf) und im Außendienst.

•	 Zielsetzung des zu erreichenden Jahresumsatzes 2022 in Zusammenarbeit mit der Direktion.

•	 Maximierung des Jahresumsatzes und Optimierung der Rentabilität der verschiedenen 
	 unterliegenden Sektoren (HORECA und GMS).

•	 Ständige Rücksprache und Info des Betriebsleiters in Bezug auf die Rentabilität der Kunden und die 
	 Jahresumsatzzahlen.

•	 Beaufsichtigung der Arbeit des Teams und Motivation zum gemeinsamen Erfolg.

•	 Planung, Organisation und Durchführung der wöchentlichen Koordinations- und Follow-up Meetings 
	 mit den Außendienstmitarbeitern.

•	 Zusammenarbeit mit dem Marketingteam, um die Kommunikationsbedürfnisse zu bestimmen.

•	 Zusammenarbeit mit dem Einkaufsteam bezüglich der Wünsche der Kundschaft.

•	 Analyse der Ergebnisse und das Ergreifen erforderlicher Korrekturmaßnahmen. 

•	 Einhaltung der geltenden Sicherheitsnormen.

•	 Einhaltung der Anforderungen der geltenden Normen ISO9001 und 14001, HACCP und IFS Food. 

•	 Umsetzung der Qualitäts- und Umweltpolitik des Unternehmens 
	 (Umsetzung von Schulungen, Abfalltrennung, usw).

IHRE MISSION:

IHR PROFIL:

•	 Sie sind zielstrebig, belastbar, durchsetzungsfähig, dynamisch und organisiert.

•	 Sie bringen eine berufliche Erfahrung im Bereich Obst & Gemüse mit.

•	 Sie kennen den deutschen Verkaufsmarkt sehr gut.

•	 Sie verfügen über Erfahrungen im Bereich Teammanagement und -motivation.

•	 Sie beherrschen die Arbeit auf dem Computer (MS Office: Excel/Word).

•	 Sie sprechen perfekt deutsch und Sie können sich auch gut auf französisch verständigen.

Die Firma GROSBUSCH S.A., expandierendes Unternehmen auf dem luxem-
burgischen Markt und in der Großregion, spezialisiert im Import und Vertrieb 
von frischem Obst und Gemüse, sucht um sein Team zu verstärken, eine/n  :

www.grosbusch.lu

VERKAUFSLEITER/IN DEUTSCHLAND (m/w/d)
unbefristet – 40 Std./Woche

https://grosbusch.lu/

